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Direkte Ansprache von Unternehmen | Überblick

1. PM&P gehört im Bereich der Investitionspromotion zu den erfahrensten 

Beratungs- und Marketingunternehmen Europas.  

2. PM&P kann auf eine 30-jährige Erfahrung bei der Gewinnung auslän-

discher Direktinvestitionen für Organisationenweltweit zurückblicken. 

3. \Y2\¸ ,Yu¥,m¢ ,pqz,zq¢ ¡qz,Uz ¡~¢yqz¡qz,¢zp,YmĄzmtyqz,¤¢~pqz,

während dieser Jahrzehnte perfektioniert. 

4. PM&P wendet einen integrierten Marketingansatz an, dessen 

Intensitätsbereich von Massenmaßnahmen bis hin zu intensiven, 

individuellen Key-Account-Methoden reicht. 

5. PM&P pflegt meist langfristige Partnerschaften mit seinen Klienten. Dies 

bestätigt die hohe Qualität der Dienstleistungen von PM&P sowie das 

Vertrauensverhältnis zwischen PM&P und seinen Klienten. 

6. PM&P hat bereits Projekte für eine Vielzahl von Wirtschaftsförderungen 

von Ländern, Regionen und Städten sowie Industrieparks, Flughäfen etc. 

in aller Welt durchgeführt.
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Direkte Ansprache von Unternehmen | Intensitätsbereiche

Der integrierte Marketingansatz lässt sich in unterschiedliche Intensitäten einordnen, von 

Massenmaßnahmen bis hin zu detaillierten, individuellen Key-Account-Ansätzen. 

Maßnahmen (Beispiele):

1-to-1 Marketing

Massen 
Mailings

Massen 
Follow-up

(Call Center)

PR-
Kampagnen

Sektor-
spezifische
Mailings

Sektor-
spezifische 

Veranstaltung

Geschäfts-
szenarien

Referate bei 
Konferenzen

Selektiver 
individueller 

Ansatz

Persönliche 
Kontakt-
pflege

1-to-1 
Maßnahmen

Investitions-
seminare

Massen Marketing
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Direkte Ansprache von Unternehmen | Maßnahmen, Instrumente, Potenziale

\Y2\¸ ,Yu¥,m¢ ,zq¢ ¡qz,Uz ¡~¢yqz¡qz,¢zp,YmĄzmtyqz,¤¢~pq,|q~rqw¡u{zuq~¡:,Puq,_otxġ  qxuz ¡~¢yqz¡q, uzp,pmnquF,

1. CRM Datenbank:PM&P hat eine in Deutschland einmalige Datenbank mit mehr als 38.000 Firmen und 78.000 
Entscheidungsträgern aus Deutschland, Österreich und der Schweiz entwickelt.  

2. Persönliche Beziehungen:Während der letzten Jahre hat PM&P enge Kontakte zu den Führungsebenen fast aller 
bedeutenden deutschen Unternehmen sowie zu wichtigen, schnell wachsenden KMUs geknüpft. 

3. Geschäftsszenarien:PM&P hat viel Erfahrung in der Entwicklung geeigneter Geschäftsszenarien für jede Zielgruppe 
- ein entscheidender Erfolgsfaktor um Aufmerksamkeit, Interesse und Vertrauen von Investoren zu gewinnen. 

4. Multi-Channel-Marketing:PM&P nutzt unterschiedliche Kanäle um potenzielle Investoren zu identifizieren, 
einschließlich der direkten Kontaktaufnahme durch Brief, Fax, Telefon und Email sowie das persönliche Generieren 
von Geschäftskontakten auf Messen, Konferenzen, eigenen Veranstaltungen und durch Networkingportale wie 
XING, LINTO und andere. 

5. Zielgruppenanalyse:\Y2\¹ ,Uzu¡um¡u£qz,nm uq~qz,m¢r,quzq~,Sq my¡ ¡~m¡qsuq8,puq,uz,pq~,^qsqx,sqyquz my,yu¡,
unseren Klienten entwickelt wird. Dies beinhaltet u.a. eine sehr genaue Zielgruppenanalyse. 

6. Reporting und Projektmanagement:PM&P ist stolz darauf meist sehr lange Klientenbeziehungen pflegen zu 
können. Aus diesem Grund achtet PM&P sehr auf ein effizientes Reporting und Projektmanagement. Hierzu wird 
teamspace® genutzt ½eine web-basierte Software für das Projektmanagement, dass die Klienten mit Echtzeit-
Informationen über den Projektestand versorgt. 
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Direkte Ansprache von Unternehmen | CRM Datenbank

PM&P hat aus den Promotionsaktivitäten der letzten Jahre eine Customer-Relationship-Management 

(CRM) Datenbank entwickelt, welche derzeit über 38.000 Firmen und mehr als 105.000 Kontakten zu 

Entscheidungsträgern in Deutschland, Österreich und der Schweiz verfügt. 

FIRMEN KONTAKTE

¼Produkte / Dienstleistungen

¼Gesellschafter / Eigentümer

¼Umsätze / Beschäftigte; letzte 5 Jahre

¼Wachstum bei Umsatz / Beschäftigten

¼Investitionsaktivitäten der letzten 5 Jahre

¼Detaillierte Zielgruppenzuordnungen nach  z.B.
Sektoren
Subsektoren
Aussteller bestimmter Messen

¼Detaillierte Historie der bisherigen 
Kontaktaktivitäten 

¼Wiedervorlagesystem für die Nachverfolgung 

¼Weitere projektspezifische Felder auf Wunsch 

¼Name, akademischer Titel, Position, 
Funktionskategorie

¼Persönliche Email-Adresse

¼Direkte Telefondurchwahl

¼Nummer Mobiltelefon

¼Name des persönlichen Assistenten

¼Email-Adresse und Telefondurchwahl der/des 
persönlichen Assistentin/en

38.000 105.000F   
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Informations- und 
Kommunikationstechnologie 

(IKT)

Informations-
technologie (IT)

Software

ERP

Beschreibung der Selektion: Anzahl:

Alle Unternehmen derInformations- und 
Kommunikationstechnologie

6.151

Alle Unternehmenmit Schwerpunkt 
Informationstechnologie und/oder gemischten 
Aktivitäten

4.723

Unternehmenmit Kerngeschäft 
Entwicklung/Vertrieb von Software und 
Softwareapplikationen

2.761

Anbietervon Enterprise-Resource-Planning
(ERP) Software  oder -applikationen

445

Direkte Ansprache von Unternehmen | CRM Datenbank

Die Unternehmen im CRM sind verschiedenen Zielgruppen zugeordnet. Dies sind meist 
Sektoren, Subsektoren oder noch feiner «Anbieter bestimmter Produkte/Dienstleistungen .

Beispiele von Selektionsmöglichkeiten:
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Direkte Ansprache von Unternehmen | PM&P Ressourcen

Unsere Klienten profitieren von den umfassenden Ressourcen, die zusammen mit dem CRM zur 

Verfügung stehen und welche selektiv und bedarfsgerecht die Kapazitäten der Wirtschaftsförderung 

erweitern. 

CRM

Call 
Center

Key 
Account 

Team

PM&P 
Marketing 

Team

Projekt-
manage-

ment

für wichtige potenzielle 
Investoren, gewonnene 
Interessentenfür die Planung und 

Steuerung von 
Marketing- und PR-
Massnahmen

für eine breite Ansprache bei 
großen Zielgruppen,  Einladungen 
zu Veranstaltungen, Imagestudien, 
etc.  für die übergreifende 

Projektstrategie, 
Projektmanagement, 
Datenbankentwicklung


