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Lead Generation | Presentazione

1. La PM&P è una delle aziende con maggiore esperienza nel panorama europeo 

per ciò che concerne i servizi offerti alle agenzie di promozione degli 

investimenti e di consulenza e di supporto nelle ricerche di Marketing.

2. La PM&P può vantarsi di più di 30 anni  di successi nel campo degli Investimenti 

diretti in paesi  esteri per le agenzie di tutto il mondo.

3. Nel corso degli anni la PM&P ha perfezionato al massimo livello il mix degli 

 ¡~¢yqz¡u,otq,o{y|{zs{z{,q,pqruzu o{z{,x{,¯ ¡m¡{,pqxx¸m~¡qº,|q~,xq,m¡¡u£u¡ą,pu,

attrazione investimenti.

4. La PMP utilizza sistemi modulati e integrati di marketing, adattandoli alle 

diverse realtà: da un approccio generalizzato di massa fino ad un livello 

personalizzato e specifico per key account.

5. La PM&P può vantare delle collaborazioni di lungo corso con i propri clienti a 

conferma della qualità elevata dei servizi resi e del rapporto di  fiducia  che si è 

consolidato negli anni.

6. Fra i clienti sono le IPA di varie Nazioni, Regioni e Comuni,  come anche  

distretti industriali, Export Processing Zones, aeroporti, etc.
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Lead Generation | I servizi offerti 

X¸m||{oou{,uz¡qs~m¡{,pu,ym~wq¡uzs,|~q£qpq,£m~uq,y{p¢xm~u¡ąF,pm,¢z,m||~{ou{,sqzq~mxu§§m¡{,pu,ym  m,ruz{,

ad un livello personalizzato e specifico per key account.
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Lead Generation | Misure, Strumenti e Potenzialità

Il mix deglistrumentie delle attività perfezionatenegliannie checontraddistinguonolo¯,Statopqxx¸M~¡qº,pqxxm,\Y2\8,
includono: 

1. CRM Database:PM&P ha creatoun database contenentepiù di 45.000 aziendeTedesche, Austriachee Svizzeree 
più di 110.000 decision makers. 

2. Rapportipersonali: Durante gli anni, il team dellaPM&P ha sviluppatodei rapportipersonalicon il top 
management dellemaggioriaziendetedeschee con le più importanti PMI con maggioretassodi crescita.

3. Scenaridi Business:La PM&P è espertanellaredazionedi Scenaridi Business mirati ad ognigruppotarget ½
fattore indispensabiledi successoper generareattenzione, interessee fiduciafra gli investitori. 

4. Multi-Canalidi Marketing:PM&P utilizzacanalimultipli per la generazionedi leads, predisponendocontatti diretti
via lettera, fax, telefono, email, come anchenetworking personalein occasionedi fiere, conferenze, eventicreati
ad hoc e le business community online come per esempioXING, LINTO e altri. 

5. Analisidel gruppotarget: Le attività dallaPM&P si basanosuunastrategiaintegratacheviene sviluppatainsieme
al cliente. Semprecomprendonounadettagliatae profondaanalisidel gruppotarget.

6. Reporting e Project Management:La PM&P dedicaunagrandeattenzionead un efficientereporting e project 
management, cheaccompagnale collaborazionia lungoterminecon i suoiclienti. A tal propositola PM&P utilizza
teamspace® - un software dedicatoad hoc cheopera sulweb, cheinformail clientein tempo realesullostatus del 
progettoe  ¢xx¹m£mz§myqz¡{dei lavori.
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Lead Generation | CRM Database

PM&P ha creato un database contenente più di 45.000 aziende Tedesche, Austriache e Svizzere e più di 

110.000 decision makers. 

AZIENDE CONTATTI

¼ Prodotti / servizi

¼ Proprietà/ Filiali

¼ Numero Dipendentie Fatturatodegliultimi 5 anni

¼ Crescitadel personale  / Crescitadel fatturato

¼ Investimenti realizzatinegliultimi 5 anni

¼ Analisidettagliatadel gruppotargetcome(es.)

¼ settore

¼sub-settore

¼partecipazionecomeespositorein fiere 

¼ Documentazionedettagliatadelle attività e dei contatti
(cosaè statofatto)

¼ Scadenziarioper attività future

¼ Altri campisecondole necessitàdel cliente

¼Cognome, nome, titolo accademico, funzione

¼Email personale

¼Telefonodiretto

¼Numero cellulare

¼Nomepqxx¸m  u ¡qz¡q/della segretaria

¼Email e telefonodirettopqxx¸m  u ¡qz¡q/della 
segretaria

45.000 110.000F   
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Descrizione: Numero di  
aziende:

Aziendeoperantinel settoredella Information 
andCommunicationTechnology (ICT)

6.151

Aziendeprincipalmenteoperantinel settore
Information Technology (IT)

4.723

Aziendechesonooperantiprincipalmentenel
campodellosviluppoe della 
commercializzazionedi softwareo di 
applicazionisoftware

2.761

Fornitoridi  Enterprise-Resource-Planning
(ERP) Software  o -applicazioni

445

Information and
Communication Technology 

(ICT)

Information
Technology (IT)

Software

ERP

Approccio diretto ai potenziali investitori | CRM Database

Le aziende contenute nel nostro database sono assegnate a specifici gruppi target. Normalmente sono 
divise per settori, sub-settori e perfino per prodotti o servizi specifici.

Esempio di una tipica selezione:
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Lead Generation | Le risorse della PM&P

I nostri clienti beneficiano delle nostre vaste risorse che vengono selezionate e ampliano le competenze e 

xm,om|uqz§m,m,pu |{ u§u{zq,pqxx¸U\M,4msqz§um,pu,|~{y{§u{zq,pqsxu,uz£q ¡uyqz¡u5:

CRM 
Database

Project Management: 
Definizione della strategia 
del progetto, sviluppo del 
database e del software, 
sq ¡u{zq,pqxx¹uz¡q~{,

progetto.

PR & Marketing Team: 
Per la pianificazione e 

realizzazione di campagne e 
iniziative di PR e Marketing

CallCenter: 
Per un approccio generale 
verso target groupmolti 
grandi, per la gestione di 

inviti ad eventi, per studi di 
immagine etc. 

Key Account Team: 
Un team dedicato agli 
investitori potenziali 

importanti, ai candidati 
interessati di investire, al 
top management e alla 

rappresentanza per conto 
pqxx¹msqz§um


