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Lead GeneratiohPresentazione

La PM&P € una delle aziende con maggiore esperienza nel panorama europ
per cio che concerne i servizi offerti alle agenzie di promozione degli
investimenti e di consulenza e di supporto nelle ricerche di Marketing.

La PM&P puo vantarsi di piu di 30 anni di successi nel campo degli Investim
diretti in paesi esteri per le agenzie di tutto il mondo.

Nel corso degli anni la PM&P ha perfezionato al massimo livello il mix degli

i ~¢yqgzju,otqg,of{y|{zs{z{,q,pqruzu
attrazione investimenti.

La PMP utilizza sistemi modulati e integrati di marketing, adattandoli alle
diverse realta: da un approccio generalizzato di massa fino ad un livello
personalizzato e specifico per key account.

La PM&P puo vantare delle collaborazioni di lungo corso con i propri clienti a
conferma della qualita elevata dei servizi resi e del rapporto di fiducia che si
consolidato negli anni

Fra i clienti sono le IPA di varie Nazioni, Regioni e Comuni, come anche
distretti industriali, Export Processing Zones, aeroporti, etc.

Supportoperx
deglilnvestimenti

Mjji~m8u{zq

(c) Copyright PM & Partner Marketing Consulting Gn2{H0 &P



Lead Generatiohl servizi offerti N

X, ml | {oou{,uzijgs~mj{, pu,ym~wqjuzs, | ~g£qpg, £m
ad un livello personalizzato e specifico per key account.
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Lead GeneratiohMisure, Strumenti e Potenzialita

Il mix deglistrumentie delleattivita perfezionateneglianni e checontraddistinguondo Statop g x x°,, M~qixgx m,
includona

1. CRM Databas®M&P hareatoun databaseontenentepiu di 45.000 aziendeTedeschgAustriachee Svizzeres
piu di 110.000 decision makers.

2. Rapportipersonali Durantegli anni, il teamdellaPM&P hasviluppatodei rapporti personaliconil top
managementellemaggioriaziendetedeschee con lepitu importanti PMI conmaggioretassodi crescita

3. Scenardi Businesst.a PM&P espertanellaredazionedi Scenardi Businessnirati ad ognigruppotargety2
fattore indispensabilali success@er generareattenzione interessee fiduciafra gli investitori.

4. Multi-Canaldi Marketing:PM&Putilizzacanalimultipli per lagenerazioneali leads,predisponendaontatti diretti
via lettera, fax,telefono, email, comenchenetworkingpersonalan occasioneli fiere, conferenzeeventicreati
ad hoc e le business community online come gggmpio XING, LINTO &tri.

5. Analisidel gruppotarget: Leattivita dallaPM&Psi basanosu una strategiaintegratacheviene sviluppatainsieme
al cliente. Semprecomprendonainadettagliatae profondaanalisidel gruppotarget.

6. Reporting e Project Managememnia PM&RIedicaunagrandeattenzionead unefficientereporting e project
managementcheaccompagnde collaborazionalungotermine coni suoiclienti. Atal propositola PM&Rutilizza
teamspac® - un softwarededicatoad hocche operasulweb,cheinformail clientein temporealesullostatus del
progettoe ¢ x x * m£ rdeilgvory q z | {
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Lead GeneratiohCRM Database

o

PM&P ha creato un database contenente piu di 45.000 aziende Tedesche, Austriache e Svizzere

110.000 decision makers.

—

Prodotti/ servizi
Proprietd/ Filiali
NumeroDipendentie Fatturatodegliultimi 5 anni
Crescitadel personale Crescitadel fatturato
Investimenti realizzatinegliultimi 5anni
Analisidettagliatadel gruppotargetcome(es.)
Y4 settore
Yasub-settore

Yapartecipazioneeomeespositoran fiere

Y, Documentazionélettagliatadelle attivita e dei contatti
(cosae statofatto)

Y, Scadenziariger attivita future
Y, Altri campisecondde necessitalel cliente

AZIENDE 45.000

CONTATTI ERLUSY

Y, Cognomenome titolo accademicpfunzione

Y, Email personale
Yx Telefonadiretto
Y2 Numerocellulare

Ya Nomep g x x , midellasegretgria i q

5

Y, Email etelefonodirettop q x x , m/dellau
segretaria
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Approccio diretto ai potenziali investitofiCRM Database

Le aziende contenute nel nostro database sono assegnate a specifici gruppi target. Normalmente
divise per settori, susettori e perfino per prodotti o servizi specifici.

Esempio di una tipica selezione:

Descrizione Numero di
aziende
Informationand y | Aziendeoperqntir_lelsettoredella Information 6.151
Communication Technology and Communicationrechnology (ICT)
(ICT)
\ _ Aziendeprincipalmenteoperantinel settore 4.723
Information Information Technology (IT)
Technology (IT) '
\_ Aziendeche sonooperantiprincipalmentenel 2.761
Software campodellosviluppoe della
commercializzaziondi softwareo di
/ applicazionsoftware
Fornitoridi EnterpriseResourcePlanning 445
ER___.P (ERP) Software -applicazioni
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Lead GeneratiohLe risorse della PM&P

| nostri clienti beneficiano delle nostre vaste risorse che vengono selezionate e ampliano le competse
xm,om|lugz8m, m, pu | { u8Su{zq,pgxx, U\M, 4msqgz8um

Project Management:
Definizione della strategia
del progetto, sviluppo del

database e del software, g

sq ju{zqg, pd
progetto.
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